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“Vergis je niet, voor menig startende ondernemer is de eerste stap naar een boekhouder niet een-

voudig.” Dat zegt Michelle Jongebloet, manager van de Business Unit Begeleiding bij het IMK. Een

nieuwe samenwerking tussen NOAB en IMK moet (startende) ondernemers gaan helpen bij het vin-

den van een goed administratiekantoor.
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Het IMK, Instituut voor het Midden- en Kleinbedrijf,
heeft tot doel om ondernemers in alle levenscycli van een
onderneming te adviseren en op te leiden. Voor de Busi-
ness Unit Begeleiding is het gros van de klanten startende
ondernemer. Mensen die vooral via gemeenten, het UWV
en het bedrijfsleven worden doorverwezen, maar ook op
eigen initiatief contact opnemen met het IMK. “We krij-
gen mensen die vanuit een uitkering een onderneming

willen starten, maar ook via bijvoorbeeld outplacement-
trajecten, dat is heel divers”, legt Jongebloet uit.

Cruciaal

IMK wordt met grote regelmaat geconfronteerd met het
feit dat met name starters te lang wachten met het zoe-

ken naar een goede boekhouder. “Ondanks dat starters

zich realiseren dat dit cruciaal is, gaan ze vaak niet tot
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en IMK

actie over. Eerst verdient het bedrijf alle aandacht, de rest bekendstaan.” Ondernemers worden via hun informa-
komt later wel, is de gedachte. Maar daarnaast bestaat er ~ tiemap en de website gewezen op het bestaan van NOAB

bij starters ook een zeker ontzag voor een boekhouder. en kunnen in hun eigen regio kijken met welke boek-
Immers, de gemiddelde startende ondernemer is over houder ze eventueel in zee willen gaan.
het algemeen zelf niet goed op de hoogte van zijn cijfers
en wat deze nu betekenen. Hij voelt zich daarin onbe- Vertrouwen
kwaam. Om dit vervolgens allemaal bij een boekhouder Volgens Jongebloet is het vooral in de opstartfase van
neer te leggen, voelt voor een aantal van hen daadwer- een onderneming cruciaal dat de ondernemer en zijn
kelijk als een drempel. Je moet dan alles op tafel leggen, boekhouder zeker één keer in de drie maanden om ta-
ook privé, en dat vinden ze lastig.” fel zitten. “In de
praktijk gebeurt 4 °
Landelijke dekking dit meestal niet E@YSt Verd'!eﬂt het

Om die eerste stap gemakkelijker en logischer te ma- en ziet men el- e 0 f !I h
ken, besloot het IMK partijen te zoeken die de drempel kaar bijvoorbeeld b & d ﬂj a Ee aa n d a C t ¥4
zouden kunnen verlagen. “We zijn daarvoor met NOAB maar één keer

en VESAK in zee gegaan”, geeft Jongebloet aan. “Twee per jaar. Als er d e Fe St k@ m t aate E'
organisaties, zodat onze cli€nten kunnen kiezen en wij dan moet worden l ° d d h V4
onze onafhankelijkheid kunnen waarborgen. Natuurlijk bijgestuurd, is het W@ 7 }g e g@ aC te
hadden we zelf de ondernemers ook kunnen helpen met  vaak al te laat.

hun administratie, want wij hebben zelf ook accountants  Ja, wat dat betreft pleit ik voor een actievere rol van de

in dienst, maar we willen onze onafhankelijkheid hou- boekhouder, maar ook van de ondernemer zelf. Durf de
den. problemen te benoemen en ga om tafel, zorg dat er een
Vandaar dat we op zoek zijn gegaan naar partners met binding ontstaat en je elkaars vertrouwen wint.

een landelijke dekking, die in kwalitatief opzicht goed Daar gaat het om.” |
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